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Plaforma:

* Evropa: Lizbonska strategija

* Slovenija: Strategija Razvoja SLO
* GZS: Bela knjiga

e ZITex: lzvozno prebojna sekcija

e ZITex Kodeks

e ZITex Action Plan 2010



http://www.evropa.gov.si/si/lizbonska-strategija/
http://www.slovenijajutri.gov.si/index09c3.html?id=116
http://www.gzs.si/slo/38266
http://zitex.gzs.si/slo/vizija

Kljucni cilj ZITex sekcije:

Aktivna podpora prodoru SLO IKT na
tuje trge

SMART strateski cilj:
100% povecanje izvoza Clanic sekcije do leta 2013
(15 % na leto)
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Organizacija
nformiranje
Promocija

Delegacije

Dogodki

Mrezenje
Kompetencni Centri
Pobude navzor GZSju

Pobude vodoravno c¢lani <-> ¢lanom



1. Organizacija

GZS -> ZIT -> ZITex -> KC kompetencni centri
ZITex Upravni Odbor

ZITex Kodeks

ZITex portal

Katalog — tiskovina

Katalog - CD

ZITex skupina — LinkedIN

Letni plan sestankov



http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija

2. Informiranje:

 potencialne poslovne IKT priloznosti

* razpisi za spodbujanje internacionalizacije
e uspesni projekti ¢lanov v tujini “Case Study”
* nacrtovane poslovne IN/OUT delegacije

* dogodki, sejmi, seminarji

Mehanizmi:

e _mailing iz ZITex naslova

* e _novice ZITex 4 x letno

 TEDNIK GZSja

* Glas Gospodarstva

e ZlTex portal

* LinkedIn

e Tehnoloski veceri



http://www.gzs.si/slo/storitve/poslovne_informacije/podatkovne_zbirke/glas_gospodarstva/letnik_2009
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://www.linkedin.com/groups?viewMembers=&gid=2518862&sik=1261286516236
http://www.gzs.si/slo/storitve/44931

3. Promocija:

Fokusirana distribucija: kataloga in CDjev
Na emailinge iz ZITex naslova usmeritev na ZlTex sajt s povabilom na vec info na....

Vspostavitev adreme za 4 x letho e_novice (vplivnezi, mrezna vozlis¢a, gospodarski
predstavnistva...)

Promocija blagovne znamke ZITex (na emaile logotip, zastavice, katalogi, prepoznavni na
WWW.E75.5i)

Promocija aktivnosti in dogodkov preko Press kanalov: odli¢en primer Start: KC e uprava
Promocija portala, aktivno povecevat Stevilo dostopov, izmerit trend z Google Analytics

Link z logotipom na sajte ¢lanov del kodeksa (paket z logotipom za lazjo in hitrejso
vkljucitev)

Predstavitve na dogodkih (MS, DSI, IBM, ORACLE) in PR, okrogle mize, zajtrki, ZITex
wellcome drink

Link na SLO izvozne portale (JAPTljeva izvozno okno...)

Prenova portala (Kompetencni centri, prepletenost z drugimi portali, uvoz novic in
priloZnosti...)

Rekrutiranje novih ¢lanov takoj v zaceteku leta z atraktivnim planom in prenovljenim
portalom

distribucija liste ¢lanov organizatorjem dogodkov in na izvozne portale



http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://zitex.gzs.si/slo/vizija
http://www.gzs.si/
http://www.racunalniske-novice.com/novice/dogodki-in-obvestila/s-kompetencnim-centrom-za-egovernment-do-povecanja-izvoza-znanja-in-programskih-izdelkov-na-podrocju-euprave.html
http://www.google.com/analytics/
http://www.google.com/analytics/

4. Delegacije:

Kuvajt, Katar, 9.-12. Januar

Zdruzeni Arabski Emirati, Februar

Juzno Afriska Republika, Marec

Luksemburg, April

Nemcija - Frankfurt, Junij

Rusija — Moskva, oktober

Uzbekistan, jeseni

Turcija, November
* Albanija, November



5. Dogodki:

Splosni IKT sejmi:
* Dubai: GITEX (www.gitex.com, 17.- 21.oktober 2010)

KC Security:

* Dubai: INTERSEC (www.intersecexpo.com 17.-19. januar 2010)
*  Birmingham: IFSEC (www.ifsec.co.uk 10. -13. maj 2010)

KC Banking:

* Beograd: Smart e_Government (www.smartegov.rs oktober 2010)

KC Banking:

* Bahrain: MEFTEC (www.meftec.com/meftec10 20-21.april 2010)
* Beograd : Technobank (www.technobank.rs april 2010)



http://www.gitex.com/
http://www.intersecexpo.com/
http://www.ifsec.co.uk/
http://www.smartegov.rs/
http://www.meftec.com/meftec10
http://www.technobank.rs/

6. Mrezenje: —

GZS - CK Center Konkurencénosti, Strateski svet, pobuda: Klastri SLO Izvoznikov !
JAPTI Podrocje internacionalizacije, posekretarka Jarc, Justinek, Milojka,

MZZ Ministrstvo za zunanje zadeve (ambasade in ekonomska diplomacija)

MG Ministrstvo za gospodarstvo (center za internacionalizacijo...)

EEN Enterprise Europe Network

e Governance — Ministrstvo za Javno Upravo

Drustva bilateralnih prijateljstev (Romunsko Slovenskega, Makedonsko Slovenskega
prijateljstva)

Poslovni Klubi (SLO podijetij v tujini, ZdruZzenja Manager, Nordic Business Club...)

Strateski sveti vlade (za konkurencénost IKT, strateski svet za informatizacijo drzavne
upra)

Mreze (ICT, TVP, interdisciplinarno mrezenje, NESSI, Avtomobilski grozd )
Regijski direktorji multinacionalk (MS, CISCO, Oracle, S&T, IBM, HP...)
ZING GZS druzenje za inzeniring



http://ck.gzs.si/slo/
http://ck.gzs.si/slo/
http://ck.gzs.si/slo/
http://ck.gzs.si/slo/
http://ck.gzs.si/slo/
http://www.izvoznookno.si/
http://www.mzz.gov.si/si/gospodarska_diplomacija/
http://www.mg.gov.si/
http://www.een.si/index.php?lang=si
http://www.gzs.si/pripone/22843
http://www.gzs.si/pripone/22843

7. Kompetencni Centri

m Kompetencni Centri - KC:

m e_Government (Genis)
m e_Security (Spica)

m e_Banking (IRM)

m e _Health (?)

m e_Manufacturing (?)
m e_Hospitality (?)

m e Telco (?)

m SaaSs (?)

Preboj v vertikalne klastre:
Gradbinci, Bankirji, Avtomobilski grozd, FMCG,...




TOP3 ZITex 2010 pobude navzgor GZSju:

A. Podpora v kriticni fazi SME internacionalizacije
B. Strateska smer Slovenskega izvoza

c. Podjetna pisarna v vsakem vele/predstavnistvu



A.

Uspeh

Podpora v kriti¢ni fazi SME internacionalizacije

International

1. Promocija zivljenja v dveh krivuljah
- Izvoz kot predmet na univerzah
2. DavcCne olajsave izvoznikom zacetnikom za prva leta

3. Plaéevanje on_line storitev. Ce Slovenija ne bo
uredila enostavnega placevanja bodo vsi uspesni
podjetniki na tem podrocju prisiljeni svojo centralo
prenesli v tujino

Domestic

n
»

v

Cas
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B. Strateska smer SME Slovenskega izvoza

A 4

Adriatic

. Velika SLO podjetja so ze na tej poti

udi gosp. delegacije se nizajo v tej smeri

. SME so uspesni na radiju 500 km
Preboj iz Adriatica je prag v nasih glavah

| F | nosro osveScent

Sovjetske
drzave

Bljiznji
vzhod

Vzhod je glavna smer Siritve

Viadivostoka do Lizbane, na
njem pa smo kot najpo-
membnejZe trge opredelil
Slovenijo, Hrvagko, Poljsk
Rusko federacijo in trge EU.
Vsekakor 0 tudi v prihodnje

Bine Kordet,
fsednik

Merkur-
Ja: wNatrtova-

ne velike
investicije do

tudi drzave
2ahodne Evrape, poleg njih
pa ge vrsta trgov, naj

leta 2013 nam zagotavijajo
trgi

vzhodne Evrope, predvsem 2
intenzivnimi viaganji v nove

[ ry=—— Romunie in Albanije. Do feta  (Rusija, Ukrajina, Kazahstan),
2012 sk pomikamo
nairtuje okog devetodsta- e dije proti vzhodu, V
Kateri bodo v prihodnjih
letih ciljni trgi tistih prinodkov 1z prodaje,  izkljutujem iritve v Latinsko
Siritve vase druibe, ta 2012 pa bodo prihodki  Ameriko in na Dalni vzhod. V
kaksna rast prodaje in o
na tujem natr- tistin lemo 1,5
tujete In kaj so najvetja . pri
Mercator, Pomembno Lemer racunamo, da bomo
ZigaDebe-  nestabiinost, priZemer pas  rasto, polovico pa s previe-
liak, predse-  procesom priblifevanja EU i, Glede na lani, ko smo.
- dnik uprave  pricakujemo stabilizacio presegli 1,27 miliarde eviov
o in ob dejstvy, da
»Navzot smo vsako leto rastemo za 100
€ riu Slove Franjo Bobinac,  milljonov evrov, e ta cil tudi
nife, Hrvadike, Bosne in predsednik  uresnic
Hercegovine, Sebije in Erme uprave Gore-
gore. V skiadu s srednjero nja: >Skupina Jote Colarik,
fim planom do feta 2012 Gorenje se predsednik
potekajo priprave za vstop ava St uprave Krke:
na trga Makedonije in na trge, kjer fe letos dosega »2a nas 50
Bolgarle. Proutujemo tudi  najvedjo rast, to so vzhodna il trgh vse
molnost nastopa na trgih  Evropa In srednja Aziia obmatje od

Ukrajina, MadZarska, Cedka.
Nadainja viaganja v tujini

v dr2avah nekdanje Jugosla-
vije. V prinodnjih petih letih

na tista obmotia, kier Ze 2daj
delujejo nata predstavniitva
in podjetia. NajveZja tvega-
njaso

povrine In prodajo. V tujint
bomo tam, kjer smo viozili v
prodajne zmogjivosti,

10-

Krytanowski,
predsednik

uprave
Petrola:
»Petrol si bo
Sirite zagotavijal 2 organ
sko rastjo, zlasti pa 2
vertikainim povezovanjem
in tudi s prevzemi in
peipojitvami. Cijnl trgi so
[ugovzhodna Evropa, to je
Hrvaika, Bosna in Hercego-
vina, Srbija, Erna gora,
Kosovo, Albanija, Romunifa
in Bolgarija. V tem Zasu
natrtujemo stabiino

tornega okola in nepredvi-
dijivost patentno-pravnih

razmer, pritiski na znifanje
cen generiénih zdravil, vse

‘odstotni trini dele? in zunaj
Slovenije v letu 2008 Ze reali-

prodaje
In sredstev, ki bo odvisna
od vet dejavnikov, pred

prihodkov. Dolotena politiéna

o ugodnih ponudnikov
2dravile

ol
na hitrost gospodarskega
razvoja.c

5ti na tem obmotju, od
finanénih razmer na
svetovnin trgih in razmer
na svetovnih naftnih trgsh.«




C. Podjetna pisarna v vsakem vele/predstavnistvu

7. Strateska priprava na delegacije
1. Dovoljzgodnja analiza trga
2. Delavnica za sodelujoce
3. Konkreten vertikalni dogodek

8. Pipeline vecjih projektov
1. Konzorcijsko zdruzenje po projektih
2. Financiranje s pogojem vkljucevanja SLO
partnerjev
9. Bilateralno kulturno in Sportno sodelovanje
(pobratene drzave?)




Vodoravne pobude ¢lani<->¢lanom jftSe:

 Aktiven prehod od informaranja k promociji 28§
« Aktiven prehod od interne k externi - £
- Anketa med ZITex ¢lani B~
« Seznam clanov LinkedIn

* On_line sestanki ¢lanov

« Podmladek BEST IASTEC, EESTEC
* Prepletanje z akademskimi istitucijami FRI/FE/IJS
« Spremljanje statistike ZITex sajta

« Lov na LEAde z brezplacnim katalogom CD...

* Priloznost promoviraja “Case Study”

- Vertikalno povezovanje na branzne klastre



http://www.linkedin.com/groups?viewMembers=&gid=2518862&sik=1261049862789

